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На грани добра и зла

Культы бывают разные – от «классики» вроде Церкви сайентологии[1] до вполне светских – взять хотя бы приснопамятный МММ[2]. Человеку со стороны бывает трудно понять, каким образом люди добровольно становятся участниками подобных объединений, учитывая очевидную сомнительность их идей. Между тем риск подвергнуться воздействию есть и у очень умных и образованных людей – запрещенные приемы, которые используются культами, вполне могут лишить их способности критически мыслить.
Аманда Монтелл, будучи лингвистом, объясняет этот феномен возможностями языка – именно они становятся эффективным оружием в руках харизматичных лидеров, именно с их помощью секты и прочие культовые сообщества привлекают и удерживают людей.
Грань между талантом вовлекать людей в какую-то общую деятельность (что может оказаться полезно для участников) и злоупотреблением культовой харизмой, как выясняется, очень тонка.
Рассказывая истории современных культов, Аманда Монтелл дополняет исследования и факты собственным опытом: ее отец провел подростковые годы в культе Синанон[3], а сама она на короткое время попала к сайентологам. Прочитайте саммари – и вы будете гораздо лучше понимать степень уязвимости человеческой психики, а также научитесь видеть «красные флажки», сигнализирующие о том, что кто-то покушается на вашу волю.
Почему люди вообще вступают в культы?

Люди плохо переносят одиночество. Нас всегда привлекали племена единомышленников – еще со времен, когда сплоченные группы были главным условием для выживания среди опасностей дикой природы. XXI век принес нам бытовой комфорт, а еще – постоянные перемены и безграничные возможности выбора, что, как оказалось, парализует волю и держит нас в постоянной тревоге. Родители миллениалов внушали им, что они смогут стать теми, кем захотят, и должны следовать зову сердца, но экономическая и политическая нестабильность, глобальная конкуренция и ошеломляющее количество альтернатив с непредсказуемыми последствиями приводят к тому, что многие миллениалы хотят иметь наставника, который сказал бы им, что делать. При этом религии теряют свои позиции – исследование Гарвардской школы богословия, проведенное в 2015 году, показало, что молодые люди по-прежнему стремятся «как к глубокому духовному опыту, так и к социальному опыту», чтобы наполнить свою жизнь смыслом, но меньше, чем когда-либо, удовлетворяют эти желания обычной верой.
По определению теолога Тары Бертон, религии обеспечивают человеку удовлетворение следующих потребностей: смысл, цель, чувство общности и ритуал. Но сейчас функции религий на себя берут подчас неожиданные сообщества – например, спортивные секции, такие как SoulCycle и CrossFit, или инстаграм-инфлюэнсеры.
Современный человек может завести привычку спрашивать себя, что делала бы на его месте Екатерина Шульман[4] или известный создатель стартапа из Кремниевой долины.



По сравнению с другими развитыми странами США могут похвастаться особенно тесными и устойчивыми отношениями с культами. Во всем остальном мире уровень религиозности падает вместе с ростом качества жизни (высокий уровень образования, ожидаемая продолжительность жизни), но в США развитая экономика парадоксально сочетается с обилием верующих. Это несоответствие можно отчасти объяснить тем, что граждане европейских стран пользуются системами социальной защиты, а либертарианская[5] традиция в США чаще оставляет людей наедине с их проблемами.
До ХХ века слово «культ» означало нечто вполне нейтральное – всего лишь дань уважения или подношения богу или богам. От него произошли слова «культура» и «культивирование». Этот термин начал приобретать свою мрачную репутацию ближе к началу Четвертого Великого Пробуждения, когда в Америке появилось много нонконформистских духовных групп. Культы стали вызывать беспокойство у консерваторов и ассоциироваться с шарлатанами и чудаками. Но они все еще не считались большой общественной угрозой или криминальным приоритетом – до знаменитых убийств «семьи»[6] Чарльза Мэнсона в 1969 году. А за ними последовало «революционное самоубийство» представителей секты «Храм народов» – в 1978 году 918 участников общины, включая 276 детей, отравились цианидом. Именно тогда тема культов начала по-настоящему будоражить общество.
Несколько ученых попытались уточнить и определить конкретные критерии культа. Вот ключевые признаки:


▶ харизматичные лидеры;
▶ поведение, направленное на изменение сознания адептов;
▶ сексуальная и финансовая эксплуатация;
▶ менталитет «мы против них» по отношению к внешнему миру;
▶ философия «цель оправдывает средства».


Термин «культ» чаще применяется к группам, которые в какой-то степени верят в сверхъестественное, но в реальности далеко не все культы связаны с мистикой.
Культ как спектр

Сейчас слова «культ» и «культовый» несут как пугающие, так и позитивные оттенки смысла. В современном дискурсе их можно с одинаковым успехом отнести к новой религии, стартапу и бренду косметики. Можно сказать, что культовость – это некий спектр влияния на мышление людей, и это влияние может быть как опасным, так и полезным (ведь нам нужны яркие бренды и герои, чтобы вдохновляться ими и брать пример).
Некоторые лидеры и сообщества используют традиционно культовые приемы для привлечения людей, но сектами при этом не являются. Как же отличить хорошие культы от плохих?
Стивен Хассан, консультант по психическому здоровью и исследователь феномена популярности Дональда Трампа, считает, что деструктивные группы используют три вида обмана:


▶ сокрытие важной информации;
▶ искажение информации, чтобы сказанное казалось более морально приемлемым;
▶ откровенная ложь.


Одно из основных различий между так называемыми этичными культами (группой поклонников Мадонны или сообществом любителей йоги в гамаке) и вредными заключается в том, что этичная группа будет откровенна относительно того, во что она верит, чего хочет от участников и к каким последствиям приводит членство в ней.
Кроме того, из этичной группы можно уйти без последствий для своего кошелька, репутации и психического здоровья.

Язык как средство эксплуатации

Аманда Монтелл утверждает, что язык – это ключевой инструмент, позволяющий лидерам культов получить такое мощное влияние на последователей. Он позволяет харизматикам создавать воображаемые миры со своими правилами, а затем заставлять своих последователей их соблюдать. Без языка не может быть религии. Вот список основных языковых и психологических инструментов, с помощью которых лидеры культов и подобных им сообществ управляют мнениями и настроением людей:

Поле для проекций. Речи культового лидера должны быть, с одной стороны, яркими, с другой – достаточно расплывчатыми, чтобы многие люди смогли найти в них желаемое. Чем больше конкретики – тем более узкий сегмент аудитории удастся зацепить. А самые хитрые лидеры культов еще и перенастраивают свой язык в соответствии с бэкграундом человека, стоящего перед ними, – интеллигента и шахтера приходится убеждать разными словами, чтобы притвориться своим и втереться в доверие.

Свой язык. У культов всегда есть внутренний жаргон: аббревиатуры, мантры, новые названия для привычных явлений. Во-первых, они звучат интригующе, и потенциальные рекруты, услышав странные словечки, часто хотят узнать больше. Во-вторых, это создает дух принадлежности к избранной группе – люди снаружи не умеют пользоваться этим языком, а внутри – умеют.

Кроме того, замена слов неологизмами – это первая и самая простая жертва со стороны нового адепта. Это не выглядит чем-то ущемляющим или трудоемким – в отличие от, например, бритья головы или переезда в коммуну. Но уступив здесь, вы повышаете вероятность позже уступить в чем-то другом (и более серьезном). И наконец, новые названия позволяют менять смысл понятий – иногда на прямо противоположный.

Уговорить толпу людей убить себя довольно сложно, но, если регулярно называть физические тела «транспортными средствами», из которых надо «выйти» для пересадки в другой транспорт, смерть начинает казаться чем-то абстрактным и не очень страшным. Так, например, делал Маршалл Эпплуайт, лидер секты «Небесные врата» (в 1997 году 39 членов группы совершили массовое самоубийство, чтобы вознестись на инопланетный корабль и попасть на нем в новый рай). Кроме того, Эпплуайт составил целый словарь из научно-фантастических терминов. Кухня в коммуне была «нутра-лабораторией», прачечная была «лабораторией волокон», а учителей секты называли «клиницистами».

Лидер Церкви сайентологии Рон Хаббард опубликовал целых два словаря, содержащих в сумме более трех тысяч записей. Хаббард заимствовал и переосмыслил десятки технических терминов, чтобы создать впечатление, что система убеждений сайентологии основана на реальной науке. Вот примеры слов из сайентологического лексикона: ack (подтверждение – от англ. acknowledgment), cog (познание – от англ. cognition), R-фактор (фактор реальности), тэтан (личность, духовное существо).

Джим Джонс, основатель деструктивной секты «Храм народов» (последователи которой совершили массовое самоубийство в 1978 году), очень интересовался новоязом из романа-антиутопии Джорджа Оруэлла «1984». В книге новояз – это пропагандистский язык, который внедряют авторитарные лидеры в качестве «контроля над разумом» граждан. С той же целью Джонс вводил в лексикон адептов новые слова и требовал, чтобы они ежедневно благодарили его за хорошую еду и работу (вне зависимости от реальной приятности и полезности пищи и труда).



Любовная бомбардировка. Это ситуация, когда человека заваливают знаками внимания, комплиментами, лаской и интересом к его мнениям и эмоциям, для того чтобы сделать более лояльным к другому человеку или сообществу. Впервые понятие love bombing прозвучало в 1978 году, что неудивительно, в речи лидера культа (Мун Сон Мена[7], основателя секты «Церковь объединения»). Обычно лидеры культов практикуют любовную бомбардировку сами и призывают последователей окружать «любовью» новичков. По сути, это способ приманить человека социальным одобрением, а затем – позитивное подкрепление за следование правилам группы. Как только новичок отклоняется от предписаний, с ним начинают обращаться гораздо холоднее, и многие люди в этот момент стремятся вернуть первоначальное расположение лидера и группы, даже если ради этого придется поступиться здравым смыслом или своим достоинством.

Особый подход. Члены культов всегда считают себя сообществом избранных. А когда человека убеждают в том, что он выше всех остальных, это помогает как изолировать его от мира, так и эксплуатировать. Лидеры культа любят называть любое некорректное поведение (атаку на чужие границы, унижение, сексуальный абьюз, эксплуатацию чужого труда и т. д.) «особым обращением», которое якобы поможет быстрее привести адепта к свету. Ведь в мире избранных обычные правила не работают.

Ложная дихотомия. Лидеры деструктивных групп часто превозносят участников как личностей, наделенных высочайшими добродетелями (по крайней мере, до тех пор, пока они слушаются), в противовес людям из полного греха и злобы внешнего мира. Создавая дихотомию «мы против них», лидеры культа внушают постоянное ощущение превосходства, смешанного с угрозой. Соответственно, как только участник отступает от правил культа, его пугают преувеличенными ужасами внешнего мира, создавая ложную дихотомию: либо наш особый порядок, либо полный хаос и апокалипсис.

Наращивание эмоциональной уязвимости. В культах часто практикуются игры и ритуалы, увеличивающие эмоциональную уязвимость: в них участникам приходится признаваться в постыдных вещах или критиковать друг друга.

Все жители сектантского поселения Синанон, существовавшего с начала 1960-х до 1991[8] года в Санта-Монике (Калифорния), должны были играть в «Игру». Участники каждый вечер собирались в небольшие кружки и выливали друг на друга всю накопившуюся агрессию (можно было кричать и использовать максимально уничижительные и нецензурные эпитеты). Это считалось чем-то вроде психотерапии, но на самом деле эмоционально расшатывало участников и позволяло лучше контролировать их настроения и манипулировать ими.



Ограничения в коммуникации. Лидеры культов обычно не позволяют своим последователям общаться не только с внешним миром, но и друг с другом.

Джим Джонс ввел в своей секте «тихое правило» – всякий раз, когда его голос звучал в радиосистеме лагеря, никому не разрешалось разговаривать. В «Небесных вратах» также тщательно отслеживалась речь последователей.



Клише, ограничивающие мышление. Этот термин ввел в 1961 году американский психиатр Роберт Лифтон. Он назвал так броские фразы, которые не приглашают к дальнейшему размышлению и диалогу, а направлены на то, чтобы быстро отклонить инакомыслие или рационализировать ошибочные рассуждения. Они звучат очень определенно, легко запоминаются и сводят сложные проблемы к банальным истинам. Они становятся началом и концом любого идеологического анализа.

Несколько примеров из разных культов: «Истина – это конструкция», «Ничто из этого не имеет значения на космическом уровне», «Не позволяйте страху управлять вами» (в случае если это правило применяется к любой тревоге в любом контексте).



Игра на неприятии потерь. Теория неприятия потерь в поведенческой экономике гласит, что люди обычно чувствуют потери (времени, денег, репутации и т. д.) гораздо острее, чем выгоды.

Человек, уже проигравший какую-то сумму в казино, скорее всего, продолжит играть в надежде выиграть и вернуть потраченное[9].



Культы используют эту особенность, побуждая новичка инвестировать свое внимание, деньги и другие ресурсы в «саморазвитие» и обещая, что состояние очищения или просветления достаточно легко достижимо. В процессе оказывается, что для этого нужно пройти еще несколько уровней, которые требуют от адепта все большего вклада. Так как человек уже ярко представил свой прогресс и вложился, чаще всего он решит продолжить участие в культе и еще «поднажать». И конечно, никто не говорит ему, что процесс апгрейда никогда не заканчивается.

Газлайтинг. Адепту культа часто внушают, что он неправильно оценивает реальность и что его неудачи на пути к решению всех своих жизненных проблем по методикам культа – это исключительно следствие его собственных недостатков.


Кто рискует стать адептом культа?

Здравый смысл подсказывает, что только интеллектуально неполноценные или психологически нестабильные люди смогут надолго застрять в культе. Но некоторые ученые опровергли эту точку зрения.

Британский социолог Эйлин Баркер сравнивала в своих исследованиях наиболее преданных новообращенных «Церкви объединения Муна» с контрольной группой, представители которой были на первый взгляд наиболее уязвимыми – например, у них было несчастливое детство или довольно низкий уровень интеллекта. Но представители контрольной группы либо вообще не присоединились к секте, либо ушли через неделю или две. А самые послушные ее члены оказались образованными людьми, детьми активистов, педагогов и государственных служащих. Их воспитывали так, чтобы они видели в людях хорошее, даже в ущерб себе, и верили, что усердными стараниями можно изменить мир. Таким образом, люди попадают в деструктивные группы не от отчаяния, а, скорее, от переизбытка оптимизма и добросовестности.



Большинство адептов все же уходят из культов то того, как появляется угроза жизни, но причины, по которым некоторые этого не делают, тоже могут показаться знакомыми и по-человечески понятными. Это те же причины, по которым вы могли бы отложить разрыв с абьюзивным партнером: отрицание проблем, инерция, социальное давление, страх мести, сомнение в своих возможностях, отсутствие поддержки извне и надежда, что ваша нынешняя ситуация улучшится, если еще немного постараться.

Культы нашего времени: MLM и спортивные сообщества

Многоуровневый маркетинг
Один из типичных примеров светских организаций, работающих во многом по культовому образцу, – это компании многоуровневого маркетинга (multi-level-marketing, MLM). Среди них есть как законные организации (такие как Amway, Avon, Mary Kay и др.), так и финансовые пирамиды вроде печально известной в России МММ.

Оба типа организаций устроены так: харизматичный основатель компании убеждает небольшую группу людей начать собственный бизнес. В отличие от типичного предпринимательства, для участия не требуется никакого образования или опыта работы. Этот «бизнес» противопоставляется обычному найму (в риторике MLM слова «работа» и «сотрудник» ассоциируются с нищетой и бюрократией).

Базовой зарплаты тут нет – вместо этого вам предлагают получать небольшую комиссию за любой товар, который вам лично удается продать. Чтобы начать такой «бизнес», требуется два шага.

1. Приобрести стартовый набор, содержащий образцы и маркетинговые материалы (он будет стоить в среднем от $50 – и это намного дешевле, чем начать нормальный бизнес, поэтому предложение выглядит соблазнительно).

2. Каждый месяц вам надо набрать около 10 новых участников в вашу команду. Каждому из этих участников вы предлагаете нанять 10 собственных продавцов в месяц. Вы получите небольшую долю от стартовых наборов и инвентаря, которые покупают ваши новобранцы, а также от продаж их продукции. А человек, который вас завербовал, соответственно, получает процент с ваших продаж и вербовок. Основатель MLM, сидящий на самом верху, получает долю от всего. Чтобы продвигать продукт и развивать нижестоящую линию, вам нужно уговаривать друзей и знакомых что-то купить или – еще лучше – присоединиться к бизнесу.

Основная разница между финансовой пирамидой и нормальной MLM-компанией в том, что члены последних в основном получают компенсацию от продажи определенного товара или услуги и эти товары обычно имеют какую-то реальную рыночную ценность.

Avon и Faberlic продают косметику, которая для многих женщин оказывается действительно удачным приобретением.



Финансовые пирамиды же выдают компенсации за быстрое привлечение новых участников. Иногда для отвода глаз они тоже продают какой-то товар, но обычно он имеет очень сомнительную ценность.

Пирамида обещает работать, несмотря ни на что, и если вам не удастся достичь планки в 10 клиентов/новобранцев в месяц, это будет означать, что проблема в вас. Кроме того, вы подведете себя, своего наставника и свою прекрасную команду. Этого нельзя допустить. Поэтому участники начинают выкупать товары и инвентарь в надежде, что потом получится отбить затраты, или хотя бы для того, чтобы избежать стыда перед командой.

В случае финансовой пирамиды новые уровни растут стремительно и рынок быстро переполняется продавцами. Сунувшись к любому знакомому с каталогом, вы обнаруживаете, что его уже кто-то «окучивал». Поэтому, по исследованиям, 99 % новобранцев пирамид никогда не зарабатывают ни копейки, а счастливый 1 % на вершине получает прибыль только за счет всех остальных. В легальной MLM заработать удается большему числу людей, но и там продажи оказываются не таким легким делом, как обещали на тренингах. Часто «бизнес» приносит намного меньше денег, чем обычная наемная работа.

Но к тому моменту, как участник начинает думать об уходе, у него уже складывается глубокая эмоциональная связь с наставником и командой. В MLM практикуются любовная бомбардировка и запрет на негативное мышление. Участникам нельзя критиковать компанию или рассказывать о своих неудачах. У каждого складывается впечатление, что у всех вокруг все прекрасно и если только у него не выходит, то, наверное, проблема в нем самом.

Аманда Монтелл отмечает, что культ многоуровневого маркетинга – это прямое следствие ценностей капитализма и протестантской этики. Протестантские реформаторы выдвинули идею о том, что Бог помогает не только духовному развитию, но и материальному успеху. И если прилежно стараться и быть хорошим христианином, можно получить заслуженное богатство, в котором нет ничего зазорного. Кроме того, индустрия MLM еще с 1950-х старается привлекать домохозяек, нуждающихся в карманных деньгах, но не желающих выходить на постоянную работу. Еще подобные компании любят использовать сплоченные группы, такие как церкви, военные базы и университетские городки.

Американские MLM особенно процветают в штате Юта, где живут мормоны.



Спортивные «племена»
До XXI века поддержание физической формы не смешивалось в массовом сознании с духовным развитием (если говорить о современности, а не о древних практиках), но в 2000-х начало появляться множество фитнес-направлений на стыке с духовностью (от откровенно эзотерических вариантов до предложений просто развивать внутреннюю силу, смелость и дисциплину с помощью спорта). Бутиковые фитнес-студии начали позиционировать себя как своего рода святилища, играя на желании людей объединиться в «племя» и получить трансцендентный опыт. Если обратить внимание на лексику ЗОЖ – там используются слова, которые мы часто ассоциируем с духовным развитием: чистота, дисциплина, совершенство, прорыв, осознанность. Вот еще несколько приемов, которые помогают воздействовать на сознание адептов модных фитнес-студий:



▶ Регулярное повторение аффирмаций и мантр, делающее заложенные в них послания все более убедительными.

▶ Внутренний жаргон и новояз.

▶ Метафизически нагруженный вокабуляр («Мы вдыхаем намерение и выдыхаем ожидания»).

▶ Использование физического перегруза, чтобы сделать людей более восприимчивыми к внушению (такой подход использовался в студиях бикрам-йоги и SoulCycle).

▶ Жесткий отбор суперхаризматичных тренеров, способных привлечь миллионы последователей, и их дальнейшая подготовка, чтобы развить потенциал «культовых лидеров».

▶ Уже хорошо знакомая нам любовная бомбардировка.

▶ Создание крепкого комьюнити, объединенного общими ценностями и правилами.



Конечно, такие студии еще сложно назвать настоящими культами, но и в них возникают риски злоупотребления повышенной внушаемостью участников.

В SoulCycle инструкторы создавали иерархии среди любимчиков, вмешивались в личную жизнь клиентов, спали с ними и т. д. Бикрам Чудхури, создатель бикрам-йоги, приставал к своим ученицам с сексуальными предложениями и оскорблениями. А адепты кроссфита получали травмы, слепо следуя рекомендациям своего гуру Грега Глассмана.



Поэтому Аманда Монтелл считает, что, хотя подобные сообщества не стоит (да и невозможно) запрещать, есть смысл в какой-то степени контролировать их деятельность, чтобы защитить участников.

Инстаграм-инфлюэнсеры
Харизматичному лидеру уже не обязательно собирать последователей в офлайне – достаточно просто завести аккаунт в инстаграме или на YouTube и использовать там все те же приемы – любовную бомбардировку, новояз, аффирмации и клише, ограничивающие мышление. Аманда Монтелл приводит примеры ярких «гуру» современности – хилера[10] Хизер Хоффман, предлагающей псевдонаучные курсы клеточной активации, и Бентиньо Массаро, чьи высказывания о смерти довели одного из последователей до самоубийства. Несмотря на то что для здравомыслящего наблюдателя эти аккаунты выглядят диковато, у Хоффман и Массаро множество восторженных последователей. Кроме того, исследования Майкла Шермера, научного журналиста и основателя Общества скептиков, показывают, что, хотя к чистой вере в паранормальные явления вроде призраков больше склонны люди с низким уровнем образования, в инстаграмные нью-эйдж-концепции обычно верят хорошо образованные люди. Так что потенциальное влияние этих «гуру» не стоит недооценивать.


10 лучших мыслей

1. Люди вступают в культы, чтобы обрести смысл, чувство общности и набор понятных правил и ритуалов, делающих жизнь более стабильной и снимающих внутреннее напряжение.

2. Признаки культов можно обнаружить не только в религиозных и эзотерических организациях, но и во вполне светских сообществах, например в спортивных клубах или компаниях, занимающихся многоуровневым маркетингом. Но до тех пор, пока лидеры групп честны с участниками, не эксплуатируют их и позволяют покинуть группу без особых издержек, эти сообщества не считаются деструктивными.

3. Ключевые признаки деструктивного сообщества: харизматичные лидеры; поведение, направленное на изменение сознания адептов; сексуальная и финансовая эксплуатация; менталитет «мы против них» по отношению к внешнему миру; философия «цель оправдывает средства».

4. Высокий интеллект и хорошее образование не страхуют от попадания в культ – гораздо важнее уметь критически относиться к своим эмоциям и убеждениям и распознавать эгоистичные мотивы окружающих.

5. Лидеры культов используют множество языковых приемов для воздействия на сознание последователей. Почти в каждом культе появляется особый язык, помогающий адептам чувствовать себя избранными и противопоставлять себя остальному миру.

6. Культы побуждают новичков инвестировать свое внимание, деньги и другие ресурсы в «саморазвитие» и обещают, что состояние очищения или просветления достаточно легко достижимо. На деле эти инвестиции в дальнейшем удерживают адептов от того, чтобы покинуть сообщество.

7. Выйти из культа мешает страх социального отвержения и неприятие издержек – психологическая особенность, из-за которой мы стремимся избегать потерь, даже если понимаем, что потеря в итоге обернется выгодой.

8. Протестантские ценности стали движущей силой капитализма, но благодаря им возникли и финансовые пирамиды.

9. Фитнес- и велнес-студии используют приемы культов, чтобы создать свои лояльные «племена» клиентов. Это помогает людям вовлечься в здоровый образ жизни, но создает риски злоупотребления.

10. Приемы, позволяющие объединять людей и вызывать в них определенный эмоциональный заряд, могут использоваться и во благо. Нужно понимать, как это работает, чтобы отсеивать злоумышленников.



Примечания

1

Церковь сайентологии – религиозное движение, основанное в 1954 году Роном Хаббардом. Сегодня это один из самых влиятельных культов, насчитывающий 13 тысяч сотрудников в 107 странах.
Вернуться

2

МММ – крупнейшая в истории России финансовая пирамида, созданная Сергеем Мавроди.
Вернуться

3

Деструктивная секта, существовавшая в Калифорнии в 1960–1980-х гг. Известна своими тоталитарными правилами и причастностью к нескольким преступлениям.
Вернуться

4

Известный российский политолог и публицист, ведет популярный блог на YouTube.
Вернуться

5

Либертарианство – это политическая система, в которой приоритетами считаются свобода и минимум государственного регулирования. В частности, это приводит к меньшей социальной поддержке уязвимых слоев населения.
Вернуться

6

«Семья» Мэнсона – деструктивная секта в Калифорнии 1960-х, лидером которой был американский преступник Чарльз Мэнсон. 8 августа 1969 года четверо членов «семьи» по приказу Мэнсона совершили жестокое убийство пятерых человек, включая жену режиссера Романа Полански Шэрон Тейт.
Вернуться

7

Религиозное движение, основанное в 1954 году корейцем Мун Сон Меном. Сейчас имеет несколько миллионов последователей по всему миру. В РФ признано деструктивной сектой. Несколько адептов движения умерли при загадочных обстоятельствах.
Вернуться

8

Секта распалась в 1991 году из-за того, что ее члены были осуждены за преступную деятельность.
Вернуться

9

Читайте саммари книги Ричарда Талера «Новая поведенческая экономика».
Вернуться

10

Хилеры – народные целители, якобы обладающие в числе прочего способностью проводить операции без хирургических инструментов. Хилерство не признается доказательной медициной.
Вернуться
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